
Profil Wojkan A. Kleinschwärzer

Projekterfahrung

• Restrukturierung von Vertriebsorganisationen

• Pricing and Personality im Verkauf

• Expansion im Vertrieb – Erweiterung eines Geschäftsstellennetzes

• Umsetzung von Umsatzzielen / Coaching von Vertriebsleitern

• Einführung eines Performance Managements für das Gesamtunternehmen

• Kundenorientierung als ganzheitlicher Ansatz – Vertrieb/ Innendienst/Service

• Der coachende Verkaufsleiter

• Einführung von Mitarbeitergesprächen als Steuerungsinstrument

• Führen am Leitbild – Excecutive Coaching

Berufserfahrung

• seit 1995:       freiberuflicher Trainer und 
Coach

• bis 1995:        Sales- und Marketingmanager 
in IT-Konzern

Themenschwerpunkte

• Einführung von Kompetenzentwicklungssytemen
• Coaching von Führungskräften
• Feldtraining für Verkäufer
• Leadership Excellence

Zur Person

Jahrgang 1955

Verheiratet, 2 Kinder

Juristische Ausbildung

Trainerausbildung

Autor mehrerer 
Fachbücher und 
Fachartikel

Sprachen
• Deutsch
• Englisch
• Spanisch


