
Profil Rainer Schröder

Projekt-Erfahrung

• Vertrieb von Publikums- und Spezialfonds an institutionelle Anleger und an Fondsvertriebspartner

• Erfahrung mit traditionellen und alternativen Investments (Hedgefonds, Private Equity,
Immobilienfonds)

• Einführung erfolgsabhängiger Vergütungssysteme für Vertriebsteams

• Präsentation auf Top-Entscheiderebene

• Entwicklung von Fondsprodukten für institutionelle und für private Anleger

• Entwicklung von „Private Label“-Produkten für Vertriebspartner

• Strategieentwicklung und –implementierung für internationale Rentenportfolien

• Leitung eines internationalen Teams von Portfoliomanagern

• Entwicklung und Implementierung von ökonometrischen Prognosemodellen für realwirtschaftliche  
…Entwicklungen und Finanzmarkttrends

Berufserfahrung

•06.2010: Freiberuflicher Trainer und Coach
•07.2009: Selbständiger Unternehmens-

berater
•2008-2009: Geschäftsführer, WestLB Mellon 

Asset Management KAG
•2005-2007: Head of Distribution Germany & 

Austria, Threadneedle Investments
•1995-2005: Geschäftsführer, 

INVESCO Asset Management KAG
•1987-1995 Dresdner Bank

Branchenkompetenz

• Mehr als 20 Jahre Berufs- und 
…Führungserfahrung in nationalen und   
…internationalen Unternehmen des    
…Finanzdienstleistungsbereichs.

Themenschwerpunkte

•Training Coaching von Vertriebsmitarbeitern 
und Führungskräften

• Marketing und Vertrieb 
• Erfolgsabhängige Vergütungssysteme

Zur Person

Jahrgang 1961

Verheiratet, 2 Kinder

Diplom-Volkswirt

Gastdozent FH Frankfurt

Vertriebsmanagement 
(INSEAD)

Trainerausbildung

Sprachen

• Deutsch
• Englisch


